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Algunos de nuestros profesores:

José Julian Rueda. Director logistico site continental en Saltoki.
Maria Elena Sanz. IT Head en Witzenmann Espafola.

Pablo Ballarin. Profesional de la ciberseguridad y co-fundador de la
empresa Balusian.

Maria José Huerta. Ha sido evaluadora de proyectos de innovaciéon
disruptiva para el Instrumento PYME (hoy EIC Accelerator).

Alberto Alcocer. Consultor de marketing digital y experto en
estrategias de venta online.

Pablo Olivera. Director de proyectos graficos y multimedia en
catinred.com.

Paola Fatas. Lider del drea de Cultura de la Innovacidon de NTT DATA
EMEAL.

Eva Salobrefia Rico. Subdirectora de Tecnologias de la Informacion
en Henneo.

Miguel Froildn Martinez Ordéiiez. Especializado en instalacion y
configuracion de dispositivos de defensa.

Estoy interesado

Si necesitas mas informacidn sobre el ¢
programay sobre las préximas ediciones: INSCRIPCIONES

llama al Q 976 700 660 o escribenos
a X consultorempresas@seas.es y uno
de nuestros asesores contactara contigo
para darte la informacion que necesites y

ayu

darte con el proceso de matriculacion.
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